
Mit den vier Firmen GREISINGER electronic, Honsberg Industrial Fluidcontrol, Martens Elektronik und IMTRON 
Messtechnik hat sich eine neue starke Gruppe, die GHM Messtechnik, am deutschen Markt zusammengefunden. 

Die Unternehmen haben sich in Deutschland etabliert und genießen für ihre qualitativ hochwertigen Geräte der 
MSR- und Prozessmesstechnik einen sehr guten Ruf. 

Um auch weiterhin neue, innovative Geräte der Mess-, Steuer und Regelungstechnik  zeitnah am Markt 
präsentieren zu können suchen wir für die GREISINGER electronic GmbH mit Sitz in Regenstauf zum 

nächstmöglichen Zeitpunkt einen

Technischen Kundenberater /  
Key Account Manager (m/w)

Sie sind der Herausforderung gewachsen?
Wir freuen uns auf Sie und Ihre Bewerbung.

Bitte senden Sie uns Ihre aussagefähigen Bewerbungsunterlagen, unter Angabe Ihrer 
Gehaltsvorstellungen zu; gerne auch per E-mail an: a.hinreiner@greisinger.de. 

Für erste Vorabinformationen steht Ihnen Herr Hinreiner unter der 
Tel.-Nr.: +49 (0) 9402 / 93 83-30 zur Verfügung.

GREISINGER electronic GmbH
Hans-Sachs-Str. 26, D-93128 Regenstauf

www.greisinger.de

Ihr Profil
• Sie sind ein echter Profi auf dem Gebiet der Mess-, Steuer- und Regelungstechnik
• Sie haben nachweisbare Erfolge und Erfahrung bei der  
 Kundenberatung und -akquisition
• Sie treten sicher und souverän auf und sind es gewohnt selbständig und  
 zielorientiert zu handeln
• Ihre Ziele setzen Sie auch gegen Hindernisse durch und sind erst zufrieden,  
 wenn Sie das Optimum erreicht haben
• Sie sind innovativ und offen für neue Ideen und Problemlösungen
• Sie beherrschen Englisch in Wort und Schrift und idealerweise noch  
 weitere Fremdsprachen
• Sie haben ein abgeschlossenes Studium der Elektrotechnik, Schwerpunkt Elektronik  
 oder eine vergleichbare Qualifikation sowie kaufmännische Grundkenntnisse

Ihre Aufgaben
• Kompetenter Ansprechpartner (m/w) und Berater für unsere aus- und inländischen  
 Kunden bei technischen Fragen
• Eigenverantwortliche, aktive Betreuung und bedarfsorientierte Beratung unserer Key- 
 Kunden sowohl telefonisch als auch vor Ort
• Selbstständiges Bearbeiten von Anfragen, Erarbeiten von Lösungen,  
 Kalkulieren von Angeboten
• Betreuung, Unterstützung und Schulung unserer Außendienstmitarbeiter  
 und Vertriebspartner
• Eruierung und Analyse potentieller Kunden, Märkte und Wettbewerber
• Bindeglied zwischen Entwicklung, Marketing und Kunden

Ein Unternehmen der




